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  ポイント機能の設定 

 

 

  NJC Salon Manager Ver6 では扱いのできるポイント機能は、２つです。 

 

 

  商品ポイント制 

 

 

    技術（商品）一つ一つの「ポイント」を設定し、 

    お買い上げ時に、合算したポイントを付与する制度です。 

 

    （例） 

 

      商品１： カット       ５ポイント 

      商品２： 店販シャンプー   ２ポイント 

 

                      合計 ７ポイント が付与されます。 

 

 

 

  金額ポイント制 

 

 

    あらかじめ決めた金額毎にポイントを付与する制度です。 

 

    （例） 

 

      ※５００円毎（税込）に１ポイント 

 

 

      商品１： カット               １０００円 

      商品２： 店販シャンプー           ８００円 

      商品３： ２０％割引            ▲３６０円 

          

                         合計 １４４０円 

                               → ２ポイント付与 

 

 

 

   商品ポイント制と、金額ポイント制の混在はできません。 
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  商品ポイント 

 

 

   ＜設定１： システムの設定＞ 

 

  Ｆ８：各種設定を押します。 

 

  その他システム設定を押します。 

 

  お店情報設定 を押します。 
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 お店情報設定画面が開きます。 

 

 
 

 

  ２：商品毎ポイントに設定し、「Ｆ７：設定」を押します。 
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   ＜設定 2： 商品毎のポイントの設定＞ 

 

 

 

 

  技術（商品）マスタ を開くと「付与ポイント」の欄が追加表示されますので 

  ここに、それぞれの商品のポイントを設定して「Ｆ７：登録」します。 

 

  ポイントを付与する技術（商品）、すべてに設定してください。 
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  ＜ 運用 ＞ 

 

  売上伝票に、ポイントが表示されるようになります。 

 

      現在の保有ポイント 

 

 
 

 設定した商品毎のポイント 

 

                今回付与するポイント、今回利用ポイント 

                結果として、顧客の保有ポイントが何ポイントになるか 

                の情報が表示されます。 
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  金額ポイント 

 

 

   ＜設定＞ 

 

  Ｆ８：各種設定を押します。 

 

  その他システム設定を押します。 

 

  お店情報設定 を押します。 
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 お店情報設定画面が開きます。 

 

 

 

 

  １：金額ポイント に設定し、  

税（別・込）○○○円 当たり ○○ポイント付与する 設定をし 

   「Ｆ７：設定」を押します。 
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  ＜ 運用 ＞ 

 

  売上伝票に、ポイントが表示されるようになります。 

 

      現在の保有ポイント 

 

 
 

 

 

                今回付与するポイント、今回利用ポイント 

                結果として、顧客の保有ポイントが何ポイントになるか 

                の情報が表示されます。 

 

                                 上記の例では、税別１００円につき１ポイント付与の 

                 設定ですので、 10000 円の税抜き分 9524 円に 

                 対して、ポイント計算されています。 
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  ポイント利用値引き 

 

 

   ポイント利用による御値引きを行うには 

   あらかじめ、技術（商品）マスタで、「ポイント値引き」の商品を作っておき 

   これを、売上入力時に入力することで実現します。 

 

 

 

     技術（商品）マスタで、新規登録します。 

   技術分類および小分類は、何でも構いません 

 

    種別を「３：ポイント利用」にします。 
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   名称と、値引き金額を設定します。 

 

   この例では、５ポイントの利用で、税込５２５円の値引きを行う、という設定 

   にしました。 

 

   設定できたら「Ｆ７：登録」をします。 
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   売上伝票で・・・ ポイント値引きを入力します。 

 

 
 

    ５Ｐ —５２５円と入力されます。 
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  必要に応じて、利用ポイントを入力すると、その分、値引きが増えます。 

 

 

 
 

  保有ポイントを越える ポイント利用値引きの場合、入力は可能ですが、警告ラベルが表示 

 されます。 
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  顧客保有ポイントの設定・修正 

 

 

  顧客の保有ポイントを、手動で設定したり、修正するには、顧客マスタを利用します。 

 

 

 

 

    ポイントを使う設定のときは、ここに保有ポイントが表示されます。 

    入力し、「Ｆ７：登録」してください。 
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  保有ポイント一覧表（モニタ） 

 

 

 売上モニタ（日計・月計）を押します。 

 

  保有ポイント一覧表 を 押します。 

 

 

 

   条件を設定し「Ｆ７：集計実行」を押します。 
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 結果が表示されます。 

 顧客（行）をダブルクリックすると、顧客マスタが開きます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



18 

 

 

 

  Ｆ１：出力を押すと、出力サブメニューが表示されます。 

   

      Ｆ１：印刷       このモニタを印刷します。 

      Ｆ２：ＥＸＣＥＬ出力  このモニタを EXCEL に出力しデスクトップに 

                  ファイルを作成します。 

                  (EXCEL 出力形式は 2003 年型です) 

      Ｆ３：CSV 出力     このモニタを CSV 形式ファイルとしてデスクトップに 

                  出力します。(カンマ区切りテキスト形式です) 

 

            Ｆ４：顧客リスト/DM へ このモニタの顧客を一覧として顧客リスト/DM 窓を 

                   開きます。（顧客リスト/DM については「顧客リスト 

                   /DM」マニュアルを参照して下さい） 

 

 

 

  Ｆ８：戻る  条件設定小窓に戻ります。 

 

 

  Ｆ９：閉じる このモニタを閉じて終了します。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


